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RESUMEN

El articulo tiene como objetivos: analizar los principales cambios en el comercio
total y agroalimentario entre Venezuela y Colombia durante el periodo 1990-2011
y explicar y cuantificar los efectos sobre los flujos de comercio agroalimentario de
continuar o no una zona de libre comercio entre Colombia y Venezuela. Se utilizd
el modelo gravitacional ampliado segun la metodologia de Rose y Chuecos. Los
resultados muestran que: el comportamiento del comercio total y agroalimentario a
partir de 1999 muestra un comportamiento irregular, por las limitaciones derivadas
de un conjunto de medidas administrativas aplicadas por el gobierno venezolano;
el deterioro recurrente de las relaciones diplomaticas y el comportamiento del creci-
miento econdmico y la tasa de cambio y un acuerdo de libre comercio incrementaria
el intercambio bilateral en un 34% adicional, en contraposicion a lo que representaria
una salida definitiva de la CAN.

Palabras clave: Modelo gravitacional, comercio bilateral, Venezuela, Colombia,
integracion econémica, comercio agroalimentario.

Output of Venezuela in the Andean Community.
Impact on the agri-food trade with Colombia

ABSTRACT
The article aims to: analyze the main changes in total and agri-food trade between
Venezuela and Colombia during the period 1990-2011 and explain and quantify the
effects on food trade flows continue or not a free trade area between Colombia and
Venezuela. We used the extended gravity model using the methodology of Rose
and Chuecos. The results show that: the behavior of total trade and food from 1999
shows an irregular behavior by the limitations of a set of administrative measures
implemented by the Venezuelan government, the recurrent deterioration of diplo-
matic relations and behavior economic growth and the exchange rate and an FTA
would increase bilateral trade by 34% more, as opposed to what would represent a
definitive solution of CAN.
Keywords: gravity model, bilateral trade, Venezuela, Colombia, economic integra-
tion, agri-food trade.
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Introduccién

Venezuela y Colombia se convirtieron en la década de los 1990s
en una referencia exitosa en materia de integracion econoémica, a
nivel regional. Los programas de reformas y ajuste estructural con
fuerte orientacion de mercado aplicados por Colombia en 1991 y
por Venezuela en 1989, marcaron el progreso de la integracion
binacional. En 1992, Venezuela y Colombia crearon una zona de
libre comercio y adelantaron el proceso de liberacién comercial con
respecto a los demas paises miembros del acuerdo. Es asi como
desde 1995, asumieron también el liderazgo de la Comunidad
Andina (CAN).

El inicio de un nuevo gobierno constitucional en Venezuela, en
1999, y la propuesta de un nuevo modelo de desarrollo, origind un
cambio tanto en la politica exterior como en la politica econémica.
La primera politica, se orient6 principalmente hacia la conformacion
de un mundo multipolar, el fortalecimiento de la integracion
latinoamericana y las alianzas con paises que confrontan a Estados
Unidos, como Cuba, Iran entre otros; la segunda politica, estuvo
marcada por la intervencion gubernamental en los mercados, a
través de controles de precios, expropiaciones y estatizaciones.

En el plano de la integracion econémica surge una nueva
estrategia denominada: Alianza Bolivariana para las Américas
(ALBA)', que se opone a la propuesta de integracion econémica
Area de Libre Comercio de las Américas (ALCA) propuesta por
Estados Unidos. Asimismo, contribuyd con la iniciativa brasilefia
para la creacion de la Unién Suramericana de Naciones (UNASUR)?
y se favorecié la integraciéon con los paises del Mercosur, con los
cuales Venezuela mantiene vigente un acuerdo de libre comercio
desde 2004. También, Venezuela se propuso tramitar su ingreso
como miembro pleno del Mercosur (en la actualidad su estatus es el
de socio en proceso de adhesion).

Por otro lado, Venezuela decidié abandonar la CAN y el grupo
de los tres (G-3) en abril de 2006. Mediante comunicado del
Ministerio de Relaciones Exteriores de Venezuela (2006) a través
de su Ministro (Ali Rodriguez Araque), se argumentaron las razones
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de la denuncia del acuerdo sefalando que: a) la firma de los
tratados de libre comercio (TLC) por parte de Colombia y Peru con
EE.UU, cambian los objetivos planteados inicialmente de la CAN,
b) los TLC privilegian los intereses particulares sobre los intereses
de los pueblos, c) los TLC impulsan la desigualdad de la riqueza,
con consecuencias en los sectores productivos nacionales y la
progresiva pérdida de soberania econdmica, d) Los TLC, poseen la
misma concepcion neoliberal del ALCA, lo cual es contradictorio con
los principios constitucionales y la nueva orientacién del modelo de
desarrollo nacional.

En abril de 2011, se cumplié el lapso (cinco afios) a partir del cual
Venezuela deja de aplicar las preferencias arancelarias recibidas
y otorgadas en la CAN, segun lo establecido en el articulo 135
del Acuerdo de Cartagena. Sin embargo, los presidentes Santos
de Colombia y Chavez de Venezuela acordaron el 09 de abril de
2011 en Cartagena (Colombia) extender por tres meses las reglas
comerciales que rigen el comercio entre ambas naciones.

Posteriormente, el 3 de noviembre de 2011 los dos Presidentes
suscribieron la Declaracién de Miraflores, donde acordaron en
materia comercial favorecer las exportaciones de productos
colombianos hacia Venezuela, cancelar parte de la deuda a los
proveedores colombianos, entre otros temas de interés binacional.
Recientemente, el nueve de febrero de 2012, representantes de
ambos paises cerraron el nuevo acuerdo que regira sus relaciones
comerciales, pero aun sin firmar por los presidentes.

Segun lo anteriormente expuesto, el articulo se propone: a)
analizar los principales cambios de los flujos de comercio total y
agroalimentario entre Venezuela y Colombia durante el periodo
1990-2011 y b) explicar y cuantificar los efectos sobre los flujos de
comercio agroalimentario binacional de continuar o no una zona de
libre comercio entre Colombia y Venezuela.

El articulo se divide en cinco secciones. Después de esta
introduccién, se presenta la metodologia. Seguidamente, se
presenta el desarrollo de los objetivos propuestos en cuatro sub
capitulos, el primero, presenta la evolucion reciente del comercio
total y agroalimentario; el segundo, muestra la teoria que subyace en
los modelos gravitacionales del comercio; el tercero, los resultados

13



La salida de Venezuela de la Comunidad Andina. Impacto sobre... / M. Rosales, A. Chuecos y A. Gutiérrez. pp 11-38

obtenidos en las estimaciones del modelo gravitacional del comercio
y el cuarto las proyecciones de los flujos comerciales. Finalmente,
se presentan las conclusiones y la bibliografia.

Metodologia

Para determinar el efecto de un acuerdo de integracion
economica en los flujos de comercio agroalimentario se utilizé el
modelo gravitacional del comercio. Se realiz6 un modelo de regresion
con Minimos Cuadrados Ordinarios (MCO) con datos agrupados
(pools data) para el periodo 1995-2010. La data se construye a
partir de las estadisticas de los trabajos de Rose (2004) y Chuecos
(2006), con un total de 675 observaciones que corresponden a las
variables comercio bilateral agroalimentario (CB), Producto Interno
Bruto per — capita (PIB), Producto Interno Bruto total (PIB), frontera
(F), idioma comun (IC), distancia (D), Tratado de Libre Comercio
(TLC), de los paises de la CAN, Mercosur y Chile.

Una vez efectuada la estimacién del modelo se realizaron las
proyecciones de los flujos de comercio en dos escenarios. Para cada
escenario el comercio se proyectd a partir del 2010, suponiendo un
crecimiento anual del PIB igual al 3% y de la poblacién igual al 1%
para cada pais, similar a lo utilizado por Cardenas (2004).

Los datos de las variables provienen de diferentes fuentes:
El PIB y la poblacién son estadisticas publicadas por el Fondo
Monetario Internacional (FMI); el comercio bilateral total resulta
de las publicaciones de la Asociacion Latinoamericana de Libre
Comercio (ALADI); los datos del comercio agroalimentario® son
publicaciones de la Confederacion Nacional de Asociaciones de
Productores Agropecuarios (FEDEAGRO) provenientes del Instituto
Nacional de Estadisticas.

El PIB y el comercio bilateral se deflactaron con el indice de
Precios al Consumidor (IPC) de Estados Unidos (2000=100), se
expresan en millones de ddélares constantes. La variable distancia
(D) se expresa en millas. Las variables ficticias: idioma comun
(IC) y frontera (f) provienen de la base de datos utilizada por Rose
(2004) y Chuecos (2006), se interpretan tomando el antilogaritmo
del coeficiente estimado®.
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La variable TLC se construye a partir de la seleccion de los
socios comerciales y de la existencia de acuerdos bilaterales entre
los paises de la CAN, Mercosur y Chile, suscritos en la Asociacion
Latinoamericana de Libre Comercio (ALADI), tomando valor igual
a 1 cuando un par de paises tienen un Tratado de Libre Comercio
(TLC) y 0 en caso contrario.

1.- Evolucion reciente del comercio total y agroalimentario entre
Venezuela y Colombia

El impulso del comercio binacional en los 1990s estuvo en la
redefinicion de la estrategia de integracion andina, propuesta en la
Isla de Galapagos (Ecuador) en el afio 1989. Esta nueva estrategia
intensificd la integracién binacional e increment6 los intercambios
binacionales de bienes, servicios y de capitales. Pero, fue en el
Acta de Barahona®, firmada en Cartagena-Colombia en diciembre
de 1991 cuando los gobiernos de Venezuela y Colombia ratificaron
la voluntad politica de avanzar en el acuerdo de integracion,
fortaleciendo el compromiso suscrito en La Paz (Bolivia) en 1990
(Cordoba, 1996; Iturbe de Blanco, 1997; Chavez Mufioz, 2008;
Beltran Mora y Chavez Mufioz, 2008).

De acuerdo con Gutiérrez (2007); Cérdoba (1996); Gutiérrez y
Rosales (2010), el crecimiento del intercambio entre 1992 y 1998, se
explica principalmente por: a) la liberacién comercial, caracterizada
por la desgravacion arancelaria, la eliminacion de restricciones y la
armonizacion de las normas del comercio®, b) la voluntad politica
para avanzar en el proceso de integracion y la visién integral de
la Agenda Binacional, para solucionar las controversias y c) el
crecimiento promedio anual del PIB de Colombia en 3,8% y para
Venezuela en 1,9% durante el lapso 1991-19987. También influyd
aunque en menor medida la tasa de cambio.

En este contexto, los resultados del comercio bilateral total y
agroalimentario durante el periodo 1991-1998, fueron los siguientes:
a) El comercio bilateral (XCOL+MCOL) creci6 a una tasa promedio

anual de 15,8%, mientras que el comercio bilateral agroalimen-

tario (XAAC+MAAC) creci6 sélo 4%. Como se observa en el
cuadro |, el afio previo a la creacion de la zona de libre comercio
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en 1992, el comercio bilateral total representaba US$ 736 millo-
nes, alcanzando los US$ 2.575 millones en 1998, mientras que
el comercio agroalimentario representaba US$ 81 millones en
1991 y US$ 406 millones en 1998.

b) Las exportaciones de Venezuela hacia Colombia (XCOL), logra-
ron crecer a una tasa promedio anual de 24,6%, mientras que las
importaciones desde Colombia (MCOL) crecieron al 15%. Las
XAAC y las MAAC para el afio 1998 representaban el 30,8% y
9,8% del total de XAAT e MAAT respectivamente, mientras que
con respecto a las exportaciones agroalimentarias hacia Colom-
bia representaban el 16,4% y las importaciones agroalimentarias
desde Colombia (MACOL) el 15%.

c) Labalanza comercial con Colombia mostrd una tendencia decre-
ciente del déficit comercial, tanto del comercio total como agroali-
mentario. Entre el afio 1991y 1992, el déficit de balanza comercial
del comercio total con Colombia se redujo en 21%, mientras que
el déficit de la balanza comercial agroalimentaria disminuyo,
aproximadamente, 7%. Para el afio 1998, el saldo de la balanza
comercial total y agroalimentaria mostraron saldo positivo alcan-
zando los US$ 283 millones y US$ 62 millones, respectivamente.

Seguidamente, el periodo 1999-2003, se caracterizd por la
declinaciéndelosintercambios comerciales, debido: a)ladisminucion
del crecimiento econémico en ambos paises; en el caso de Colombia
el PIB creci6 en 1,2% como promedio anual, mientras que el PIB de
Venezuela se redujo a una tasa promedio anual de 3,8% (Gutiérrez,
2007), b) la apreciacion del tipo de cambio de Venezuela frente al de
Colombia, c) las trabas no arancelarias impuestas por Venezuela, y
d) las dificultades de las relaciones diplomaticas (Gutiérrez, 2002,
2007; Gutiérrez y Rosales, 2010).

Es importante destacar que, el desempefio econdémico de
Venezuela durante este periodo estuvo marcado por la crisis politica
interna. En consecuencia, a partir de enero de 2003, se aplicé un
control de precios y del tipo de cambio. De acuerdo con Gutiérrez
(2007), el control de cambio afecté negativamente el proceso de
comercializacion interna de bienes y servicios, el comercio exterior
y las relaciones econdmicas con los principales socios comerciales,
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particularmente con Colombia. EI comercio bilateral total se ubico
para 2003 en US$ 1.425 millones, cifra inferior a la registrada en el
afno 1998 (US$ 2.575 millones), representando una disminucion de
aproximadamente un 45%. Con respecto al comercio agroalimentario,
disminuyé en 11,6% para el periodo 1999-2003. Este comportamiento
se atribuye a la caida de las exportaciones agroalimentarias en un
27,2%. Para solventar esta situacion, se cred a finales de 2003 el

Convenio de pagos y créditos reciprocos de la ALADI®.
Cuadro |
Evolucién del comercio total y agroalimentario entre Venezuela y Colombia
Millones de U$S (Periodo 1991-2011)

XCOL | xcoL- XAAC | XAAC- m\%/

poos | XCOL | MeoL |+ | ey | XM | e | e | e | ol
+MCOL

1991 306| 430| 736| -124| 20(60)| 6167 81(58)| 41 14
1992| 498| 595| 1003| 97| 57(153)| 95(74)| 15291)|  -38 16,6
1998 | 1429 | 1146| 2575| 283|234(308)| 172(98)| 406 (157) 62 245
1999 | eeo| o23| 1702| 54|1s5(288)| 16@7)| 301(170) 9 16,8
2003| 728| 696 1424| 32| 48(180)| 171 (114)| 219(124)| 123 177
2004 | 1082 | 1627 | 2709| -545| 43(146)| 405(185)| 448(180)|  -362 24,9
2005 | 1219 | 2008 | 3317| -878| s0(184)| 567(232)| 17 (227)| 517 272
2006 | 1498 | 2702 | 4199| -1204| 3207)| T2(216)| T44(216)| 680 344
2007 | 1366 | 5210 | 6576 | -3844| 27(t41)| 9s0(227)| o7 (223)| e23| 438
2008 | 1198 | 6.002| 7290 | -4893| 17(10.4) | 1.320(17,8) | 1346(176)| -1312 76,4
2000 | 563 | 4050| 4613| -3486| 7(78)| 906(153) | 913(152)|  -899 60,2
2010| 305| 1423| 1728| -118| 468 | 16135 | 16535 | 57| 469
2011| 563| 1750| 2313| -1187| 2(34)| 78(16) 87| 76 35

Fuente: Elaboracion propia con base en las estadisticas de Instituto Nacional de Estadistica (INE),
DANE y ALADI-SICOEX.

XAAT: exportaciones agroalimentarias totales; XCOL: exportaciones totales hacia Colombia;
XAAC: exportaciones agroalimentarias hacia Colombia; MAAT: importaciones agroalimentarias
totales; MACOL: importaciones totales hacia Colombia; MAAC: importaciones agroalimen-
tarias desde Colombia; XAAC+MAAC: Comercio bilateral agroalimentario; XCOL+MCOL:
Comercio bilateral total (Venezuela-Colombia). XCOL-MCOL: Balanza Comercial agroali-
mentaria total (Venezuela-Colombia).

1/Valores entre paréntesis se refieren al porcentaje de XAAC con relacion a XAAT

2/ Valores entre paréntesis se refieren al porcentaje de MAAC con relacion a MAAT.

3/Valores entre paréntesis se refieren al porcentaje de XAAC+MAAC con relacion a XAAT+MAAT.
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A partir de 2004, las controversias diplomaticas se acentuaron.
El 13 de diciembre de 2004, la crisis de las relaciones binacionales
se hace evidente con la captura en Caracas de un guerrillero de
las Fuerzas Armadas Revolucionarias de Colombia (FARC).
Argumentando, violacién de la soberania nacional, el gobierno de
Venezuela suspendi6 el 14 de enero de 2005, todos los negocios
y proyectos con Colombia. Situacion que fue superada el 15 de
febrero del mismo afo en el Palacio de Miraflores, con la adopcion
de una estrategia binacional contra el terrorismo, el narcotrafico, el
contrabando, el secuestro y otros delitos (Marquez, 2005).

Posteriormente, en los meses agosto-septiembre de 2007,
mediante una medida administrativa se realiza el cierre de la frontera
(Cucuta-Colombia) por la instalacion de peajes en esta zona. Esta
medida, infringia el acta de Caracas en 1942, el acta de San Cristobal
de 1963y el acuerdo sobre el transporte internacional del 9 de agosto
de 1969. En noviembre de 2007, las relaciones bilaterales enfrentan
otra crisis politica por la confrontacion binacional del proceso de
paz en Colombia (Lépez, 2008). No obstante, las relaciones se
restablecieron a finales de marzo de 2008.

A pesar de las diferencias diplomaticas, el desempefio
economico de los dos paises favorecio el intercambio comercial
durante el periodo 2003- 2008. Este comportamiento se observa en
el cuadro | y se explica a continuacion:

a) El comercio binacional (XCOL+MCOL) se increment6 desde los
US$ 1.424 millones en 2003 a US$ 7.290 millones en 2008; lo
cual represent6 una tasa media anual de crecimiento del 38,6%.
El comercio agroalimentario también se incrementd a una tasa
promedio anual de 43,8%, impulsado por el crecimiento de las
importaciones que aumentaron a una tasa promedio interanual
de 33,6%, mientras que las exportaciones disminuyeron a una
tasa promedio anual de 18,7%. El aumento del comercio total
con Colombia se debié principalmente al desempefio de las
economias. El PIB de Venezuela y Colombia crecié a una tasa
promedio anual de 10,3% y 5,3%, respectivamente, durante el
periodo mencionado.
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b) Las exportaciones de Venezuela hacia Colombia (XCOL) aumen-
taron desde los US$ 728 millones (US$ 681 millones en valores
reales) a US$ 1.198 millones (US$ 958 millones en valores reales)
en el 2008. El crecimiento de las XCOL estuvo influenciado por
el crecimiento econdmico de Colombia y por la depreciacion del
tipo de cambio real entre 2003 y 2006 en el orden del 21,1%, de
Venezuela frente a este pais.

c) Las importaciones provenientes de Colombia (MCOL) se incre-
mentaron a una tasa promedio anual de 54,3%, alcanzando los
US$ 6.092 millones en el 2008, cifra superior a los montos del
2003 (US$ 696 millones en valores reales). Tales resultados
permiten concluir que las MCOL explican en mayor medida el
incremento del comercio bilateral, durante el periodo mencionado.

Nuevamente, la crisis diplomatica en julio de 2009 afect6é aun
mas el comercio con Colombia. Venezuela congela las relaciones
bilaterales en oposicion al Acuerdo Militar de Colombia con Estados
Unidos. Seguidamente, en julio de 2010, el gobierno de Colombia
denuncia a Venezuela ante la Organizacion de Estados Americanos
(OEA), por la presunta existencia de campamentos guerrilleros en
este pais. Estas relaciones fueron reanudadas en el afio 2010.

En el afo 2009, luego del conflicto diplomatico, empez6 a
debilitarse aun mas el intercambio comercial total y agroalimentario.
El comercio agroalimentario alcanzé $165 millones, de los cuales
$4 millones corresponden a las exportaciones venezolanas hacia
Colombia y $ 161 millones a las importaciones de Venezuela desde
Colombia. Es importante destacar, que en los afios 2009 y 2010
el promedio de las importaciones agroalimentarias desde Colombia
fue de 9,4% del total de las importaciones agroalimentarias totales,
porcentaje inferior al registrado en el afio 2008 (17,8%). Las razones
que explican el comportamiento del comercio agroalimentario en
este periodo son diversas, pero las mas importantes se resumen a
continuacion:

a) La apreciacion del tipo de cambio real frente al de Colombia
que por un lado, estimul6 las importaciones y por el otro, incidié
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en la pérdida de competitividad de las exportaciones totales y
agroalimentarias de Venezuela hacia Colombia.

b) Las restricciones no arancelarias a las importaciones de rubros
alimentarios, como los permisos fito y zoosanatarios, los certifi-
cados de no produccion y el certificado de origen.

c) Las medidas administrativas implementadas por el gobierno
venezolano que obligaba a los exportadores a cambiar las di-
visas obtenidas en las negociaciones al tipo de cambio oficial y
la presentacion del certificado de produccién suficiente para el
momento de las exportaciones.

d) Elretraso en la autorizacion de los pagos a los proveedores co-
lombianos por parte de la Comision de Administracion de Divisas
(CADIVI).

2.- El modelo gravitacional del comercio. Bases teodricas

De acuerdo con Kamil y Ons (2003), la historia de los modelos
gravitacionales para el andlisis de los determinantes del comercio
internacional fue desarrollada en los trabajos de Isard (1954),
Tinbergen (1962) y Péyhénen (1963). Particularmente, Tinbergen
(1962), estimdé modelos econométricos de flujos comerciales
bilaterales donde el volumen del comercio entre dos economias
dependia del tamafo de la economia (medido por el PIB real) y por
la disminucion de los costos de transporte (utilizando la distancia
entre par de paises).

Pero, los trabajos pioneros basados en los modelos
gravitacionales no proporcionaron una explicacion teérica. Fueron
los trabajos de Anderson (1979), Bergstrand (1985, 1989 y 1990),
Krugman (1979 y 1980), Helpman y Krugman (1985) y Anderson
y Van Wincoop (2003) quienes realizaron una justificacion tedrica
formal del modelo gravitacional (Kamil y Ons, 2003). Para Nina
(2002), el modelo gravitacional del comercio, es el modelo
de comercio desarrollado por Krugman en el afio 1980 sobre
competencia monopolistica, entre dos paises, con la introduccion
de costos de transporte.

Jacobo (2005) y Krugman y Obstfeld (2006) en sus
investigaciones explican el intercambio comercial entre un par de

20



Cuadernos sobre Relaciones Internacionales, Regionalismo y Desarrollo / Vol. 7. No. 13. Enero-Junio 2012

paises como una funcién directamente proporcional al producto de
sus masas (medida por el Producto Interno Bruto, la poblaciéon 6 el
Producto Interno Bruto per capita) e inversamente proporcional a la
distancia entre ellos. Presentan la relacion empirica conocida como
el modelo de gravedad utilizada inicialmente por Tinbergen (1962).

Krugman y Obstfeld (2006) presentaron la relacibn empirica
béasica del modelo gravitacional del comercio de la siguiente forma:

CB,;, =o,(Y,)*(Y,)(D;) (1)
Donde,
CB,:es el valor del comercio entre el pais i y el paisj en el afo .
Y,: es el PIB del pais en el afio .
Y es el PIB del paisj en el afio ¢
D,: es la distancia entre el pais i y el pais ;.

El modelo gravitacional basico también puede ser ampliado
mediante la incorporacion de variables que ejercen una fuerza de
atracciéon entre economias como la poblacion, la cercania geografica
(fronteracomun), la proximidad cultural (idioma comun), la pertinencia
a organizaciones de libre comercio, relaciones diplomaticas, entre
otras; y también fuerzas de repulsion, como la distancia, ausencia
de acceso al mar y la existencia de barreras artificiales. También,
se consideran variables macroeconoémicas, tales como el tipo
de cambio real, la volatilidad del tipo de cambio nominal, politica
comercial, otras. En definitiva, el uso de los modelos gravitacionales
se aplica a las relaciones comerciales para explicar la analogia con
la Ley de la Gravedad de Newton, que relaciona la atraccion entre
dos cuerpos en relacidén con el tamafno de sus masas y la distancia.

2.1.- El modelo gravitacional del comercio agroalimentario

El modelo que se presenta para determinar el impacto de la
salida de Venezuela de la CAN, sobre el comercio agroalimentario
con Colombia es una version ampliada del modelo gravitacional
basico. Transformando la ecuacién (1), el modelo a estimar,
expresado en logaritmos naturales es el siguiente:
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InCB,

ijit
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Donde, i y j representan los socios comerciales, ¢ el afio respectivo
y las variables se definen como:

CB,= Comercio Bilateral. Corresponde al promedio de las
exportaciones de i aj y de las importaciones de i desde j en
dolares constantes (2000 = 100,0) en el afo +.

C= Constante, valor promedio de la variable dependiente
D, = Distancia. Corresponde a la distancia entre i y j, en millas.

Y = Producto Interno Bruto en ddlares constantes (2000=100,0) en
el afho ¢.

Pob,= Poblacién en el afio .

IC, = Idioma Comun. Corresponde a una variable dummy que toma
un valor igual a 1 si i y j tienen el mismo idioma y 0 en caso
contrario.

F.= Frontera. Corresponde a una variable dummy que toma un
valor igual a 1 si i y j comparten una frontera y 0 en caso
contrario.

TLC, = Tratado de Libre Comercio. Corresponde a una variable
dummy que toma un valor igual a 1 si i y j pertenecen a un
mismo acuerdo regional de libre comercio en el afio try 0 en
caso contrario.

2.2.- Las variables
2.2.1. - El tamano economico: el PIB y el PIB per capita

Desde el punto de vista de la integracion econémica una fusion de
los mercados nacionales mejorara las expectativas de crecimiento
de los paises, porque hara posible la explotacidon de economias de
escala. Las economias de escala, significan una reduccion en los
costos promedios como consecuencia de un incremento del tamafio
del mercado (Balassa, 1980). En general, el tamafio econdmico de
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un pais se mide a través del Producto Interno Bruto (PIB real total),
PIB real per capita, poblacion y area. Para efectos de este articulo
se toman en cuenta las dos primeras variables. El signo esperado
del coeficiente del tamafio del mercado con respecto al comercio es
positivo.

OLnCB;,
oLnY.Y.

it™ jt

0, >0

Ademas, del PIB para medir el tamafio econdémico, se incluye
el Producto Interno Bruto per capita. De acuerdo con Serrano vy
Pinilla (2007), el rol de la poblacion en el intercambio comercial ha
sido objeto de distintos enfoques dependiendo de si se toma como
una aproximaciéon del tamafo fisico 6 econémico. Considerando
la poblacibn como una aproximacién al tamafio econdmico,
conjuntamente con el ingreso, se utiliza para explicar que un
mayor ingreso per capita refleja un nivel mayor de desarrollo. En
consecuencia, en la medida en que los paises se desarrollan, tienden
a especializarse y a comercializar mas (Frankel, Stein y Wei, 1996;
citado por Kamil y Ons, 2003). El signo esperado del coeficiente del
ingreso per capita con respecto al comercio es positivo. °

dLnCB,,

oLy =50, donde w= (Y, /PobPob, ),
2.2.2.- La geografia: la distancia y los costos de transporte
— la frontera

Krugman (1992), sefiala que, en los modelos que explicaban el
comercio internacional desde Ricardo hasta la década de los ochenta
los paises eran tratados como puntos carentes de dimension, el
espacio no jugaba ningun papel y los costos de transporte eran
nulos. Los aspectos relacionados con la geografia carecieron de
interés en el estudio del comercio internacional, donde predominaba
el enfoque de rendimientos constantes y la competencia perfecta.

Con los modelos de geografia econdmica, los costos de
transporte se constituyeron en una variable importante en el analisis
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del comercio (Aranzazu, s.f.). La razon se fundamentaba, en que la
reduccion de los costos de transporte facilitaba la produccion, en
zonas donde los costos de transporte eran menores. Al respecto,
Krugman (1992), sefiala que los costos de transporte varian de una
region debido a que existen economias de escala en el proceso
de transporte, tomando en cuenta que el aprovechamiento de las
economias de escala en el proceso de transporte, dependera del
tipo, medio e infraestructura de transporte.

En relacion con estos planteamientos, Frankel (1997) citado por
Aranzazu (s.f.), en su estudio explica tres razones para considerar
la distancia en el comercio:

a) Ladistancia genera economias de aglomeracion, lo que a su vez
determina los bienes producidos en un pais o0 en una region, este
argumento es empleado por la teoria econémica para explicar la
especializacion de la produccion de ciertos bienes en una deter-
minada area geografica de acuerdo con la dotacion de factores.

b) La distancia es un factor natural que determina el volumen de
comercio entre los paises. Esta variable comprende aspectos
econdémicos como la distancia fisica entre los socios comerciales
y los aranceles aplicados al comercio exterior; y aspectos cuali-
tativos como las diferencias culturales entre paises como idioma
comun, habitos y costumbres, leyes e instituciones, entre otros.

c) Ladimension geografica entre paises es la base de la hipotesis de
socios comerciales naturales, porque los paises mas proximos y
con un comercio inicial importante, crearan las condiciones para
minimizar la desviacién de comercio.

En la practica, se ha utilizado la distancia fisica como variable
proxy de los costos de transporte. Se espera que el signo del
coeficiente estimado para la distancia sea negativo, es decir,
manteniendo las demas variables constantes, mientras mayor sea

la distancia, menor sera el comercio.
OoLnCB,

LA— <0

Oln Dy, !
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También, en el contexto de la geografia, la proximidad
geografica, tiene un papel fundamental, en el acceso a los mercados
contiguos. De acuerdo con Kamil y Ons (2003), la existencia de una
frontera comun entre paises favorece las redes de comunicacion,
permitiendo, una mayor eficiencia en el uso del transporte terrestre,
facilitando ademas, las visitas temporales y una mejor comprension
de los mercados, las instituciones y las costumbres de los paises.
Balassa (1980) considera que la proximidad geografica tiene ventajas
porque la distancia por recorrer entre los paises adyacentes es
menor, los gustos son similares, y los paises buscaran coordinar sus
politicas, como consecuencia de las similitudes histéricas-culturales
y el interés comun. Se espera un signo positivo en el coeficiente de
esta variable con respecto al comercio agroalimentario.

oLnCB,,
e %>
aFijt

2.2.3.- La historia: el idioma comun

Segun la Real academia Espariola (2011), el idioma es la
lengua 6 el modo de hablar de los pueblos o naciones. Kamil y Ons
(2003), sefialan que el idioma comun refleja la presencia de raices
culturales. Por lo tanto, dos paises que comparten el mismo idioma,
probablemente comparten la misma historia, sistemas juridicos y
estructuras econdémicas similares, lo cual facilita la comunicacion y
la realizacion de las transacciones comerciales.

Alonso (2006), sefala que el idioma es un medio importante
para realizar las transacciones de los agentes econémicos y a su
vez, un activo que puede aportar valor a la actividad econémica.
Las transacciones son de diversa naturaleza y pueden afectar los
factores productivos y los bienes y servicios que se generan en una
economia. La diversidad de transacciones, requiere un lenguaje
compartido por el conjunto de individuos implicados, que permita
fijar las condiciones de los acuerdos establecidos, por ejemplo, el
precio de los bienes, las condiciones de las transacciones y las
sanciones por incumplimiento, entre otras.
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Helliwell, 1997 citado por Kamil y Ons (2003), seiala que los
agentes econdmicos prefieren comprar y/o vender en un contexto de
conocimientos e instituciones compartidas. En este sentido, el idioma
comun juega un papel importante en la difusion de informacién para
facilitar el intercambio comercial. El signo esperado de esta variable
con respecto al comercio es positivo:

dLnCB,,
- = a4 > O
oIC;,
2.2.4.- Integracion econémica: Tratado de Libre Comercio
(TLC)

Aranzazu (s.f.) sefiala que existe en la literatura tres instrumentos
que recogen el efecto de la integracion regional: los acuerdos de
integracion econémica, las tarifas arancelarias y el efecto frontera.
Frecuentemente, los efectos de los acuerdos de integracion en los
flujos comerciales se estiman utilizando una variable dummy que mide
la participacion de un pais en el acuerdo de integracion, precisando
en qué fase esta el acuerdo de integracion y la implementacion
actual del mismo. De esta manera, los resultados pueden conducir
a diferencias en cuanto a la efectividad de cada acuerdo de
integracion en el incremento del volumen de comercio, dependiendo
de la institucionalidad de cada acuerdo. Se espera un signo positivo
en el coeficiente estimado de la variable Tratado de Libre Comercio
(TLC) con respecto al comercio bilateral agroalimentario.

oLnCB,,
A~ % >0
OTLCy,

3.- Resultados de la estimacion del modelo gravitacional del
comercio agroalimentario

En el cuadro Il, se presentan los resultados de la estimacion del
modelo gravitacional del comercio agroalimentario para los paises
del Mercosur, la Comunidad Andina y Chile durante el periodo
1995-2009. Al igual que en los trabajos de Rose (2004) y Chuecos
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(2006) la ecuacion gravitacional proporciona un buen ajuste, siendo
capaz de explicar los flujos comerciales en funcion de las siguientes
variables antes mencionadas.

Cuadro i

Modelo gravitacional del comercio agroalimentario CAN-MERCOSUR y Chile
(Periodo 1995-2009?

Variables explicativas Coeficientes Errores estandar robustos
Constante 1,74 1,75
LnD, -0,75 0,15
LnY Y, 0,46 0,06
LnY,Y/Pob/Pob, 0,57 0,11
IC, 0,47 0,17
F, 0,76 0,15
TLC,, 0,29 (34%) 0,13
Estadisticos descriptivos

N 675

R? 0,50

Valor p (test F) 0,00

Fuente: Elaboracion propia.
a: La variable dependiente es el logaritmo del comercio bilateral en términos reales. Todos los

coeficientes son significativos al 1%, excepto 7. LCW que es significativo al 5%.

Los coeficientes muestran signos y magnitudes acordes
con la teoria y los resultados esperados. Los coeficientes son
estadisticamente significativos al 1%, excepto la variable TLC que
resulté estadisticamente significativa al 5%.

La variable TLC, refleja que la existencia de un acuerdo de libre
comercio entre los paises hace que el comercio agroalimentario
aumente en promedio un 34% (exp (0,29)-1) con su socio
comercial. EI menor efecto encontrado en la variable TLC puede
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deberse a factores que obstaculizan el comercio entre los dos
bloques comerciales, entre ellos infraestructura ineficiente y manejo
ineficaz de la misma, sistemas de transporte anticuados, conflictos
fronterizos, inseguridad en la frontera, medidas administrativas y a
la uniformidad con que se apliquen las normas establecidas por las
partes en el acuerdo, debido a que el nimero de excepciones en las
normas establecidas, disminuye el efecto del acuerdo.

Los coeficientes estimados del PIB per capita y el PIB tienen los
signos esperados. Estas variables son altamente determinantes del
comercio bilateral. Un aumento de un 1% en el ingreso, implica un
aumento (disminucion) promedio de un 0,46% del comercio.

Los factores geograficos e histéricos también afectan al
comercio bilateral en el sentido esperado. La elasticidad estimada
del comercio bilateral respecto de la distancia (-0,75), significa que,
en condiciones ceteris paribus, cuando la distancia entre dos paises
aumenta en 1 % se reduce el comercio entre ellos en 0,75%. Los
coeficientes estimados de las variables dummies, en particular, la
estimacion asociada a la variable frontera implica que el comercio
bilateral crece en promedio un 114% (exp (0,76)-1) mas, como
consecuencia de compartir una frontera comdn con un determinado
socio comercial. Estos resultados reflejan la importancia de la
distancia y de las fronteras comunes, para atenuar los costos de
transporte.

El idioma comun también influye positivamente en el comercio.
Los paises prefieren los intercambios comerciales en un contexto
de instituciones y conocimientos compartidos. Asi, dos paises que
comparten el mismo idioma incrementan sus corrientes de comercio
en un 60 % mas que con un pais de idioma diferente.

Otros factores que podrian afectar el volumen de comercio y
que no se incluyen en el modelo, son las barreras artificiales tanto
las arancelarias como las no arancelarias, entre otras, las cuales
pueden estar capturadas en el término de error (g,).

Adicionalmente, el modelo se ajusté bastante bien. Para el
caso particular de estudio, en el grafico 1 se muestran los flujos
comerciales agroalimentarios observados y estimados en logaritmos
de Venezuela con Colombia.
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Grafico 1.

Flujos comerciales agroalimentarios observados y estimados de Venezuela
con Colombia, 1995 - 2009 (logaritmos)
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Fuente: Elaboracion propia.
a. La linea gruesa representa los valores observados y la punteada los estimados.

En el gréfico 1, se observa una sobreestimacion del comercio a
partir del afno 2006, es decir, las caracteristicas gravitacionales de
Venezuela predicen un intercambio superior al de la realidad, justo
en el periodo en que empiezan las trabas comerciales impuestas
por Venezuela, a pesar de que luego de tomar la decisién de
retirarse de la CAN, debia mantener la zona de libre comercio por
cinco afnos mas. Entre las trabas comerciales no arancelarias estan
la falta de cancelacién de Venezuela por las mercancias importadas
desde Colombia, retrasos en la emisiébn de permisos sanitarios
y certificados de origen para las importaciones, demoras en la
entrega de certificado de produccion insuficiente, la obligatoriedad
de entregar las divisas por concepto de exportaciones, cierre de
fronteras, entre otras.
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4.- Los escenarios de la integracion entre Venezuela y Colombia

Con base en la coyuntura actual que atraviesa la integracion
binacional después de la denuncia del Acuerdo de Cartagena por
parte de Venezuela, y considerando ésta como un hechoirreversible,
se han construidos dos escenarios posibles para evaluar lo que
sucederia con el comercio bilateral agroalimentario después del
retiro de Venezuela del acuerdo de integracion econoémica.

* Escenario 1: Venezuela se retira de la CAN a partir del 2011.

e Escenario 2: Venezuela se retira de la CAN a partir del 2011,
pero a partir de ese afio firma un tratado de libre comercio con
Colombia.

Para el escenario 1 la variable TLC entre Colombia y Venezuela
toma el valor cero a partir del 2011 y para el escenario 2 la variable
TLC sigue tomando el valor 1.

En el cuadro lll y en el grafico 2, se muestran las proyecciones
del comercio agroalimentario entre Venezuela y Colombia en
logaritmos y en délares en los dos escenarios. Si Venezuela se retira
de la CAN (escenario 1), las estimaciones indican que el comercio
bilateral se podria reducir en 21,66% respecto al 2010" y luego
tendria un crecimiento promedio anual de 5,08%.

Si Venezuela decide firmar un acuerdo de libre comercio
con Colombia una vez que finalice sus obligaciones con la CAN
(escenario 2), el comercio seguiria creciendo al ritmo promedio
anual de 5,08%. De acuerdo con los resultados de las proyecciones
para los escenarios 1 y 2 presentadas en el cuadro lll, cuando
Venezuela se retire de la CAN en el afio 2011, el comercio caeria en
21,65%. No obstante, en el afio 2012, como el comercio entre los dos
paises se regiria por las preferencias arancelarias de la Asociacion
Latinoamericana de Integraciéon (ALADI), el comercio creceria a
una tasa promedio interanual de 5,8 %. Los datos presentados
en las columnas 3 y 6, confirman que tanto a Venezuela como a
Colombia le convendria firmar un acuerdo de libre comercio, pues
el intercambio bilateral bajo este escenario creceria en un 34% mas
que en el escenario 1.
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Cuadro lll

Proyecciones de los flujos comerciales agroalimentarios de Venezuela y
Colombia en ddlares constantes bajo los escenarios 1y 2

Periodo 2010-2020

Escenario 1 Escenario 2

Afios | Logaritmos Millones US$ | Variacion % | Logaritmos Millones US$ | Variacion %
2010 13,6441 842.475,6 - 13,6441 842.475,6

201 13,4001 660.069,2 -21,66 13,6937 885.316,1 5,08
2012 13,4496 693.564,8 5,08 13,7432 930.241,9 5,08
2013 13,4991 728.760,2 5,08 13,7927 977.447,6 5,08
2014 13,5487 765.818,1 5,08 13,8422 1.027.048,8 5,08
2015 13,5982 804.680,0 5,08 13,8918 1.079.274,9 5,08
2016 13,6477 845.514,0 5,08 13,9413 1.134.043,4 5,08
2017 13,6972 888.420,1 5,08 13,9908 1.191.591,1 5,08
2018 13,7468 933.596,9 5,08 14,0403 1.252.059,1 5,08
2019 13,7963 980.972,8 5,08 14,0899 1.315.727 1 5,08
2020 13,8458 1.030.752,8 5,08 14,1394 1.382.494,5 5,08

Fuente: Elaboracion propia con base en los datos del ALADI-SICOEX y FMI.

Como se puede ver en el grafico 2, en el 2009 hubo una
reduccion del comercio bilateral, quizas debido principalmente a
las diversas trabas que imponia Venezuela a Colombia, a pesar
de que estaba obligada a mantener la zona de libre comercio en
el contexto de la union aduanera hasta el 2011. Asi que es logico
pensar que si llegan estos dos paises a firmar un acuerdo, debe
crecer el comercio mucho mas de lo que el modelo estima, ya
que esas trabas no fueron incorporadas en el modelo. Ademas, el
modelo sobreestima el comercio bilateral a partir del 2006, como ya
se dijo, quizas también debido a esas trabas comerciales y para-
arancelarias una razoén adicional para pensar que el comercio, bajo
el escenario 2, debe aumentar en mas de lo pronosticado.
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Grafico 2.

Simulacidn de los flujos comerciales agroalimentarios de Venezuela con
Colombia, 1999 - 2020 (logaritmos)
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Fuente: Elaboracién propia.

Conclusiones

El comportamiento del comercio total y agroalimentario a partir
de 1999 muestra un comportamiento irregular debido a las limitacio-
nes derivadas de un conjunto de medidas administrativas aplicadas
por el gobierno venezolano; el deterioro recurrente de las relaciones
diplomaticas y el comportamiento del crecimiento econémico y la
tasa de cambio. Esta situacidn se empeora si se toma en cuenta que
con la denuncia del Acuerdo de Cartagena, el marco institucional del
comercio se debilitd, aun cuando el comercio bilateral se regiria por
lo establecido en el Articulo 153 de dicho acuerdo y en su defecto,
una vez cumplido los plazos de vigencia del mismo, por las normas
de la ALADI. De esta manera, se considera importante la definicion
de la institucionalidad en un acuerdo de integracion econémica.
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Las estimaciones del modelo gravitacional del comercio
agroalimentario revelaron que el comercio entre Venezuela y
Colombia se podria incrementar en un 34% con la firma de un TLC
(escenario 2), en contraposicion a la salida definitiva de Venezuela
de la CAN (escenario 1) a partir del afo 2011, aun cuando
éstas se regirian por las normas establecidas en la Asociacion
Latinoamericana de Integracion (ALADI). La situacion planteada en
los dos escenarios demuestra empiricamente que si los dos paises
desean aumentar su comercio bilateral les conviene asociarse en
un esquema de integracién econémica, en este caso un TLC.

Por otro lado, el modelo muestra una sobreestimacién de los
intercambios comercialesbilaterales. Porlotanto, paraque Venezuela
aproveche el potencial de comercio debe superar los obstaculos
adicionales al comercio. Entre ellos: medidas administrativas que
afectan los flujos comerciales, particularmente, las restricciones
impuestas por la Comision de Administracion de Divisas (CADIVI),
para el otorgamiento de divisas para los importadores, atraso en el
pago a los exportadores colombianos, la exigencia de certificados
de no produccion nacional para los importadores, certificado de
produccion suficiente para los importadores, contingente para las
importaciones de varios productos.

Una ventaja de firmar un acuerdo comercial es que Venezuela
y Colombia comparten lazos histéricos-culturales que favorece
el intercambio comercial. Las estimaciones realizadas dejan ver
que el compartir una frontera comun disminuye las distancias
econdmicas entre cada par de paises, derivadas de los costos en
el transporte. Adicionalmente, un acuerdo de integracion econémica
permitiria aprovechar las economias de escala, donde empresarios
y consumidores se beneficiarian.

Un escenario distinto a la integracién econdmica debilitaria el
comercio agroalimentario tal como se observé en las proyecciones
del escenario 1, donde una salida definitiva de Venezuela de la CAN
disminuiria el comercio agroalimentario bilateral en 21,66%, para
luego incrementarse a partir del afio 2012 a una tasa promedio de
5,8%.
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Es importante destacar que la integracidbn econdmica sobrepasa
el ambito comercial, pero es necesario redefinir las relaciones
bilaterales comenzando por las relaciones comerciales, ya que
éstas constituyen un eje articulador para crear las bases sélidas para
promover aun mas la integracion y la cooperacion en lo politico, lo
social, el desarrollo de la infraestructura y de las zonas de fronteras.

No obstante, la redefinicion de las relaciones bilaterales debe
contemplar, sobre todo en el caso de Venezuela, una politica
comercial menos discrecional, mas clara y coherente, que permitan
fomentar las inversiones productivas en el pais y que en el largo plazo
puedan aumentar la competitividad de los productos venezolanos
en otros mercados y tener una menor dependencia del pais del
sector petrolero.

Notas

1 También llamada Alianza Bolivariana para los Pueblos de Nuestra
Ameérica - Tratado de Comercio de los Pueblos, inicialmente llamada
Alternativa Bolivariana para las Américas fue anunciada en el afio 2001
en la lll Cumbre de Estados de la Asociacion de Estados del Caribe,
celebrada en Margarita-Venezuela, tenia como propésito promover la
integracion basada en la solidaridad, la complementariedad y la coo-
peracion. Surge como una alternativa al ALCA para luego convertirse
en una propuesta para resolver problemas en la region latinoamericana
(Bricefio Ruiz, 2007).

2 Creadaen 2007 para sustituir la Comunidad Suramericana de Naciones
(CSN).

3  Seentiende por comercio agroalimentario los primeros cuatro capitulos
arancelarios de la Nomenclatura Comun de los Paises Miembros del
Acuerdo de Cartagena (NANDINA).

4  Gujarati y Porter (2009), sefalan que en modelos semi-logaritmicos,
donde existen variables dicétomas, la semielasticidad para estas va-
riables se obtiene tomando el antilogaritmo (base e) del coeficiente
estimado, se resta 1y la diferencia se multiplica por 100.

5 Segunla CAN (1991), el Acta de Barahona contemplaba los siguientes
acuerdos: 1.- crear una zona de libre comercio, que entraria a regir en
enero de 1992 (para Perd y Ecuador el 01 de julio de 1992); 2.- Arancel
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externo comun, que se aplicaria con base en cuatro niveles arancela-
rios: 5, 10, 15, 20%. En el caso de Bolivia podria mantener niveles de
5y 10%, y el sector agricola seria definido en el marco de la politica
agricola comun; 3.- Lista de excepciones, las cuales deberian quedar
desmontadas a partir de enero de 1993, con condiciones especificas
para Ecuador , pero con un plazo hasta el 30 de junio de 1994; 4.- In-
centivos a las exportaciones, los presidentes de los paises miembros
recomiendan la no aplicacién de las clausulas de salvaguardia de nin-
gun tipo a las importacién provenientes de Bolivia. También aplicara lo
dispuesto en el articulo 58 del Acuerdo; 5.- Armonizacion de politicas
macroeconomicas; 6.- Promocion de la integracion y el comercio con
el resto del mundo y 7.- Incentivos a la inversién extranjera, mediante
la decision 24.

Colombia disminuy6 su arancel promedio simple desde el 44% en 1989
hasta 11,4% desde 1995 y Venezuela lo disminuyd desde 37% en 1989
al 11,8% en 1995, el rango de aranceles para Venezuela que estaba
entre 0-135% se redujo a 0-20%. Ademas, se desmantelaron la casi
totalidad de las restricciones cuantitativas que afectaban al 40% del
comercio exterior; los tramos de los aranceles se redujeron a cuatro
en relacion con el arancel externo comun de la CAN (Gutiérrez, 1998,
2001 y 2007).

Célculos de Gutiérrez (2007) con base en las cifras del BCV.

El Convenio de pagos es un mecanismo financiero a través del cual los
Bancos Centrales se otorgan lineas de crédito bilaterales para realizar
sus operaciones comerciales. El objetivo principal es minimizar las
transferencias de divisas al permitir los pagos en moneda nacional a
los exportadores a través de los respectivos Bancos Centrales, quienes
haran una compensacion entre ellos cada cuatro meses (Banco Central
de Venezuela, 2005).

Existen diferentes argumentos que sustentan el efecto positivo o ne-
gativo de la variable PIB per capita en el comercio. Desde el punto de
vista del comercio intraindustrial, la poblacién tiene un efecto negativo
en el comercio, en la medida en que su crecimiento genere mayor au-
tosuficiencia y menor especializacion. En consecuencia, las economias
tienen menos incentivos para participar en el comercio y obtener ga-
nancias de las economias de escala (Hamilton y Winters, 1992, citado
por Kamil y Ons, 2003).

Esta misma reduccion del comercio podria ocurrir con cada pais miem-
bro de la CAN.
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